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Een visie op medezeggenschap
Vragen die gesteld kunnen worden om te komen tot een visie op medezeggenschap.

Wat is de taak van een cliéntenraad?

In de wet staat daarover: het behartigen van belangen van cliénten. De vraag is dan:
wat zijn de belangen van cliénten?

Om daar achter te komen kijken we eerst naar het eigen leven.

In groepjes uiteen gaan en discussiéren over de volgende vragen:
- Wat is belangrijk in mijn leven?
- Wat zou ik niet willen missen?
- Wat zou ik nog mee willen maken?
Plenaire terugkoppeling en samenvatten tot behoeften die voor iedereen gelden.

In groepjes uiteen gaan en discussiéren over de volgende vragen:
- Waarom zit ik in de cliéntenraad, wat drijft mij?
- Waar loop ik warm voor, wat wil ik bereiken?
(bezieling)
Plenaire terugkoppeling en samenvatting.

In groepjes uiteen gaan en discussiéren over de volgende vragen:
- Wat heeft de cliéntenraad met medezeggenschap voor ogen?
- Wat wil je bereiken met medezeggenschap?

Plenaire terugkoppeling en samenvatting.

In groepjes uiteen gaan en discussiéren over de volgende vragen:
- Waar is advies over uitgebracht?
- Wat zijn terugkerende onderwerpen?
- Over welke onderwerpen was je enthousiast?
- Welke onderwerpen vond je echt belangrijk?

Ga voor ieder onderwerp na:
- Hoe speelt het een rol in het leven van de mensen die ondersteuning krijgen
van de instelling?
- Op welke manier hebben zij met dit onderwerp te maken?
- Wat zijn vragen/aspecten die vanuit hun perspectief van belang zijn?

Wat is het nut van het hebben van een visie?

Van belang om te weten waar je naar toe gaat.

Wat wil je bereiken?

Visie geeft richting aan je activiteiten. Van belang om te weten wat je wel en niet
moet doen.

Houd je gemotiveerd, je weet waar je mee bezig bent.

Stel ook anderen in staat om mee te doen, omdat je duidelijk bent over wat je doet
en wilt bereiken.
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Een cliéntenraad staat niet op zichzelf, maar maakt onderdeel uit van een groter
geheel.

Met wie heb je te maken als cliéntenraad?

Wie zijn je belangrijkste gesprekspartners?

Welke contacten vind je belangrijk, welke niet?

Welke contacten wil je intensiveren?

130808.nm
VraagRaak



